Finanzierung

Von é6ffentlichen und privaten Forderungen bis hin zu Erwerbseinkommen und Sachspenden

Die meisten Lander stellen Subventionen fiir kleine und mittelgrofle Kulturprojekte bereit;
freilich hangt dies von Ilhrer geographischen Lage in Europa ab. Zu offentlicher
Unternehmensférderung zahlen Zuschiisse, Darlehen, technische Unterstiitzung und Beratung.

Neben den Forderungsmoglichkeiten auf nationaler Ebene konnen lhnen auch regionale und
lokale Organisationen oder private Stiftungen und Sponsoren beim ersten Einstieg helfen. Auch
Sachspenden (Raumlichkeiten, spezifische Dienstleistungen wie Drucken) sind begehrt.

Beispiele: Frankreich, GroRbritannien

SchlieBlich kann das von Ihnen erworbene Einkommen, sei es durch Kartenverkauf, Vermietung
(z.B. von Material) oder Vermarktung von Zusatzprodukten, eine wichtige Rolle spielen und
wird von potentiellen 6ffentlichen und privaten Férderquellen oftmals mit bewertet.

Die Europaische Union finanziert kleine Unternehmensneugriindungen durch Zuschisse,
Darlehen und in manchen Fillen durch Garantien: http://ec.europa.eu/small-

business/finance/index_en.htm (auf Englisch).
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